10

IDEAS
CLAVE

PARA VENDER §§
TU CASA MAS
RAPIDO

sin inmobiliaria y sin el cunhado
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Conoce bienla
propiedad

Cada detalle cuenta, desde el numero de
habitaciones hasta el estado de
conservacion, cuanto se paga de IBIl, de
comunidad... jSi conoces el producto se
vende mejor!
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Prepara la
propiedad

La limpieza, una decoracion atractiva y
reparaciones menores json esenciales!
Despersonalizar la casa ayuda a que el
cliente se imagine viviendo anhi.
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Utiliza técnicas de
home staging

Esto incluye pintura fresca, disposicion
adecuada de muebles, etc.

Persianas subidas y luces encendidas
ayudan a maximizar la luz natural y/o
complementa con luz artificial...
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Destaca los puntos
fuertes

¢ Lavista es increible? jResaltalal
¢ La ubicacion es estupenda?jRecuérdaselo

al cliente!
¢ El tamano es ideal? jComéntalo de nuevo!
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Sé honesto sobre
los puntos débiles

Esto genera confianza. No tengas miedo de
mencionar cualquier necesidad de reforma.
iEl cliente no es tontol! ;)
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Adapta el discurso
al cliente

Es importante adaptar tu discurso vy la

informacion que das sobre la propiedad a las
necesidades y deseos del cliente. Si el cliente
tiene ninos, destaca la cercania de colegios o

pargues, por ejemplo.
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Crea una
sensacion de
urgencia

Menciona otros compradores interesados o
un precio especidal... Hacer que el cliente sienta
que debe tomar una decision rapidamente
puede ser una buena técnica para cerrar la

venta.
o
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Sé flexible enla
negociacion

Estar dispuesto a negociar el precio o las
condiciones de la venta puede hacer que el
cliente se sienta mas comodo y decidido a
comprar.

%

Capdepon



9

Utiliza material
visual de calidad

Fotos y videos de alta calidad son
fundamentales para mostrar la propiedad,
ihaz que la propiedad brille! especialmente en
las primeras etapas del proceso de venta.
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Haz seguimiento
después de la visita

Un par de dias después de la visita, contacta
con el cliente para conocer sus impresionesy
resolver cualquier duda que pueda tener.
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iGracias por
leermel

. Te gusta?iDoble clic!
. Cuéntame lo que piensas.
; Util? Compaértelo con el cufiado.

W Guardalo para més tarde.

Necesitas ayuda con la venta, jaqui estoy!
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